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Rodzaje innowacj;

® wizja 1 strategia — np. Tesla

e technika (fizyczne cechy produktu badz technologia
wytwarzania) — np. HoloLens, Touch Verification

e marketing 1 sprzedaz — np. 1Spot

® zastosowanie produktu — np. drony transportujace krew

@ sposob dotarcia do uzytkownikow - np. Dropbox

® sposob dostarczenia wartosci (w tym zakres i sposob obstugi)
— np. Dollar Shave Club lub Diapers
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Jak walidowaé model biznesowy?



Od czego zacza¢?

e dobrze odrobic ,prace domowa”

e walidowac hipotezy biznesowe tak wczesnie, jak tylko
mozliwe

e pytac klientow




Jak?

® Business Model Canvas

® Value Proposition Cancvas
® Lean Canvas

® Design Research



Dziekuje :)



